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Un nuevo enfoque para vender auditorías

energéticas y asesoramiento sobre

eficiencia energética a las PYMEs



BIENVENIDO



Esta session será
grabada

Por favor, 
asegúrese de que 
su micrófono está

apagado

Use la funcionalidad
del chat para hacer sus

preguntas

Es una session 
interactiva, por favor, 

participle en las 
encuestas

Instrucciones del webinar
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AGENDA
AGENDA FOR TODAY
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Introducción al servicio

SPEEDIER - SESIÓN 1

Jo Southernwood

International Energy Research Centre
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¿Por qué necesitamos un nuevo enfoque?



Auditoría
energéticas

Ahorro
energético

Ahorro de 
costos

Periodo de 
amortización

Caso de 
negocios

¿Por qué deberíamos cambiar nuestro enfoque?

Lenguaje técnico centrado en el ahorro de energía y costes

El enfoque clásico no está funcionando



Principales resultados - PYMEs

¿Ha realizado su organización una auditoria energética en los últimos 5 años?



¿Tiene su organización un gestor de energía?

Principales resultados - PYMEs



¿Tiene su organización una política energética?

Principales resultados - PYMEs
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¿Por qué es importante?

• Las PYMEs tienen una gran oportunidad de ahorrar energía:
– Las PYMEs representan más del 99% de las empresas

– Las PYMEs emplean a más de 100 millones de personas en la UE

– Las PYMEs consumen el 13% del consumo mundial de energía

• Artículo 8 de la Directiva de Eficiencia Energética (DEE):
– Las grandes organizaciones deben someterse a una auditoria cada 4 años.

– Los Estados Miembros deben desarrollar programas de apoyo para ayudar a las PYMEs a 
realizar auditorías energéticas y aplicar las recomendaciones. 



This Project has received funding from the European Union’s Horizon 2020 Research and Innovation Programme under Grant Agreement N. 847034

Los actuals sistemas de apoyo no están funcionando y los
requisites de la DEE solo serán más estrictos con el tiempo.

Existe una oportunidad para los expertos en energía
que estén dispuestos a adopter un nuevo enfoque.

¿Por qué es importante?



Cómo cree la gente que toma las decisiones

Pensamiento
lógico

• Considerar todas las opciones

• El proceso de decision es lento

• Tomar una decision basada en la lógica y 
la razón

Información

Decisión

El enfoque tradicional assume que las 
personas toman decisions basadas en la 

lógica



Cómo se toman realmente las decisiones

Emoción
• Reaccionar emocionalmente a la propuesta

• Tomar la decision basándose en el instinto y la 
intuición

• El proceso de decision es rápido: “se siente
bien”

Información

Decisión



Cómo se toman realmente las decisiones

Emoción
• Reaccionar emocionalmente a la propuesta

• Tomar la decision basándose en el instinto y la 
intuición

• El proceso de decision es rápido: “se siente
bien”

Información

Decisión Lógica
La gente utiliza la lógica
para justificar su decisión

El nuevo enfoque alinea la propuesta con los
valores estratégicos de la PYME



¿Cuál es el principal obstáculo para aplicar medidas de eficiencia energética?

Respuestas
de las PYMEs

Principales resultados- PYMEs



¿Cuál es el principal obstáculo para aplicar medidas de eficiencia energética?

Respuestas
de las PYMEs

Respuestas de 
los expertos
energéticos

Principales resultados- PYMEs



This Project has received funding from the European Union’s Horizon 2020 Research and Innovation Programme under Grant Agreement N. 847034

SPEEDIER: Un nuevo enfoque



CARACTERÍSTICAS 

PRINCIPALES

30 meses de duración

€2.165M presupuesto

10 socios, 5 países

4 regiones pilotos

Irlanda, España, Italia, Rumanía

Financiación Horizonte 2020



¿Cómo ayudará SPEEDIER?

SPEEDIER es un innovador servicio de ventana única

que adopta un enfoque integrado de la gestión energética.

SPEEDIER se autofinancia: los ahorros de las 

medidas de bajo coste se delimitan y se reinvienten en

medidas de mayor coste. 

Las PYMEs subcontratarán la gestión energética de su

empresa a un Experto SPEEDIER que les 

proporcionará información, asesoramiento, auditoria 

energética y asistencia para aplicar soluciones de 

eficiencia energética

SPEEDIER elimina las molestias de la gestión

energética y garantiza que la PYME reciba un 

asosoramiento a medida que se adapte a su negocio.



Un auditor energético, consultor 

energético u otro expert en energía

que haya recibido formación para 

prestar el servicio SPEEDIER. 

Los Expertos SPEEDIER 

certificados se añadirán a un 

Registro de Expertos SPEEDIER y 

podrán seguir prestando el servicio

más allá de la vida del proyecto.

EXPERTO 

SPEEDIER

Una persona de una agencia de la 

energía, un foro nacional de la 

energía, un organism professional u 

otra organización multiplicadora que 

esté capacitada para formar a otros

para que se conviertan en Expertos

SPEEDIER. 

Se espera que los formadores

SPEEDIER continuén formando a 

otros expertos SPEEDIER una vez

finalizado el proyecto. 

FORMADOR 

SPEEDIER



Aplicar primero medidas

sencillas y sin coste

Anillo de ahorro

Reinvertir en medidas de 

mayor coste

Complementar con otras

fuentes de financiación

Pagar a SPEEDIER Expert 

con los ahorros

Mecanismo de 

auto-financiación



Medir y verificar

Ahorro en el anillo de 

seguridad

Reinvertir

Revisar

Generar confianza

Repetir

Evaluación de 

oportunidades

Clasificación por

coste/valor

Identificar

El coste más bajo

Mejor valor

Construir una cultura

de la energía

Implementar

Vender un servicio

(SPEEDIER) no un 

product (auditoria)

Involucrar

Actividades y definición del servicio SPEEDIER



Herramientas de SPEEDIER

Nuevos enfoques para 

comprometerse con las 

PYME en materia de 

eficiencia energética

01

Nueva aplicación móvil

SPEEDIER para ayudar a 

las PYME a crear una
cultura energética

02

Nueva herramienta para 

ayudar a los expertos de 

SPEEDIER a gestionar

las auditorías

energéticas

03 04

Nuevos enfoques para la 

financiación de medidas

de eficiencia energética
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Barrera ¿Cómo supera SPEEDIER las barreras?

Falta de financiación
• Utilizar el mecanismo de delimitación de SPEEDIER. 
• Señalar las fuentes de financiación y los incentivos

Falta de tiempo
• El Experto SPEEDIER realiza la mayor parte del trabajo como

actividad externalizada. 

Falta de conocimiento
• El Experto SPEEDIER asesora sobre el major paquete de medidas.
• Identificación de los recursos de formación disponibles
• Recursos SPEEDIER para las PYME (desarrollo de capacidades)

Baja prioridad
• El Experto SPEEDIER alinea los ECM con la dirección estratégica de 

la empresa.

Riesgo percibido
• La inversion procede de los ahorros conseguidos. 
• Los Expertos SPEEDIER pueden pagarse con el ahorro.

No hay control del edificio • SPEEDIER está probando el enfoque con los propietarios en España

SPEEDIER: Eliminando barreras



Otros proyectos han

abordado una parte del 

problema.

SPEEDIER pretende

combiner las soluciones en

un solo paquete

¿Por qué SPEEDIER? SPEEDIER incluye:

• Ayuda a la gestión de la energía

• Auditoría energética

• Herramienta de auditoria

• Asesoramiento en la selección de 

medidas de EE

• Ayuda para aplicar las medidas de 

EE

• Formación para el personal 

• Asesoramiento en materia de 

financiación

• Red de expertos y formadores



• Equipo SPEEDIER

• Implementar el programa con los participantes

de la Fase 1. 

• Formar a los Expertos SPEEDIER. 

• Formar a los formadores SPEEDIER. 

• Revisar y mejorar la formación para la Fase 2. 

• Expertos y Formadores SPEEDIER

• Recibir la formación

• Acompañar al equipo SPEEDIER

FASE UNO FASE DOS

• Equipo SPEEDIER

• Supervisar la implementación con los

participantes de la Fase 2. 

• Formar a otros expertos y formadores de 

SPEEDIER.

• Expertos SPEEDIER

• Implementar el programa con los

participantes de la Fase 2. 

• Formadores SPEEDIER

• Ayudar a formar nuevos expertos

SPEEDIER.



• Equipo SPEEDIER

• Implementar el programa con los participantes

de la Fase 1. 

• Formar a los Expertos SPEEDIER. 

• Formar a los formadores SPEEDIER. 

• Revisar y mejorar la formación para la Fase 2. 

• Expertos y Formadores SPEEDIER

• Recibir la formación

• Acompañar al equipo SPEEDIER

FASE UNO FASE DOS

• Equipo SPEEDIER

• Supervisar la implementación con los

participantes de la Fase 2. 

• Formar a otros expertos y formadores de 

SPEEDIER.

• Expertos SPEEDIER

• Implementar el programa con los

participantes de la Fase 2. 

• Formadores SPEEDIER

• Ayudar a formar nuevos expertos

SPEEDIER.

Hoy Durante el 2021



Después de la formación

Estaremos en contacto para conocer su opinion.

Trabajaremos estrechamente con usted y le 

guiaremos en el proceso de implementación si

es necesario

Si le gustan las ideas que presentemos, nos

gustaría que probara algunas de ellas con sus

clientes

Le daremos acceso a todas las herramientas

que desarrollamos de forma gratuita

Le incluiremos en la lista de expertos de 

SPEEDIER en nuestro sitio web para que las 

PYMEs puedan encontrarle
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¿Alguna pregunta?

¡Escríbenos a través del chat!
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Un nuevo enfoque

PREGUNTAS Y RESPUESTAS

¡Coge tu teléfono!
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Ve a www.menti.com e 
introduce el código

48 65 25 1

O escanea este código QR 
con tu teléfono

Un nuevo enfoque

http://www.menti.com/
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Construir una cultura energética –

SESIÓN 2

Padraic O'Reilly

Limerick Institute of Technology



Medir y verificar

Ahorro en el anillo de 

seguridad

Reinvertir

Revisar

Generar confianza

Repetir

Evaluación de 

oportunidades

Clasificación por

coste/valor

Identificar

El coste más bajo

Mejor valor

Construir una cultura

de la energía

Implementar

Vender un servicio

(SPEEDIER) no un 

product (auditoria)

Involucrar

Actividades y definición del servicio SPEEDIER - recapitulación
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Compromiso de la dirección

• La mayoría de las PYME no han realizado una auditoria energética

• La mayoría de las que lo hacen, no aplican las ECMs. 

• El compromise de la dirección es fundamental.

• ¿Cómo puede el Experto SPEEDIER obtener este compromiso?



This Project has received funding from the European Union’s Horizon 2020 Research and Innovation Programme under Grant Agreement N. 847034

Grupos de discusión y compromiso

La dirección puede ser reacia a dedicar tiempo y recursos a las 
actividades de eficiencia energética

El Experto SPEEDIER puede:

• Mostrar los beneficios de alinear la EE con los objetivos empresariales. 

• Eliminar la reticencia a GASTAR en la auditoria ENERGÉTICA.

• Convencer a la PYME de que el Experto puede aportar algo nuevo.
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Las ventajas de la gestión energética

Con una cultura energética adecuada y una correcta gestión de la energía, la empresa
puede obtener multiples beneficios

• Beneficios de carácter
cuantitativo

Beneficio 
difícil

• Beneficios de tipo cualitativo
Beneficio 

fácil
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Los beneficios de la gestión energética
Beneficios difíciles

Los beneficios difíciles o 
cuantitativos pueden ayudar:

• Reducir los costs de explotación y 
aumentar la rentabilidad.

• Justificar la inversion, lo que 
contribuye a los beneficios
materiales e inmateriales.

Beneficios
difíciles

Ahorros
eléctricos- € 

y CO2

Ahorros en 
gas - € y CO2

Ahorros en 
combustible -

€ y CO2

Aumento de la 
productividad

Ahorro en el
mantenimiento
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Los beneficios fáciles o cualitativos
pueden ayudar:

• Se considera que la empresa toma
medidas para reducer el impacto
medioambiental. 

• Participación/certificación de 
SPEEDIER. 

• Aumento de la duración de las visitas a 
la página web, lo que se traduce en un 
aumento de las ventas. 

• Mejora del entorno de trabajo, lo que 
se traduce en una mayor productividad
y una mayor satisfacción del personal.

Benficios
fáciles

Confort para 
el personal

Los clientes
impulsan la 

sosteniblidad

Imagen de 
empresa

sostenible

Requisitos
reglamentarios

Personal 
motivado por 

la 
sostenibilidad

Los beneficios de la gestión energética
Beneficios fáciles
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• Evaluación inicial rápida

• Establecer un mecanismo de financiación desde el principio

• Comenzar las medidas sin coste lo antes posible

• Nombrar a un defensor de los SPEEDIERs

• Compromiso de los expertos sólo cuando sea necesario

Reticencia al gasto – Aplicar un enfoque por etapas
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• Los grupos de discusión consideraron que 
“Auditoría” era una terminología poco atractiva.

• “Evaluación energética” se consider más
acceptable.

Evaluación, no auditoría

Auditoría: Evaluación de los productos y procesos de 
trabajo con respecto a las especificaciones, normas, 
procesos u otros acuerdos, generalmente realizada sobre la 
base de listas de comprobación.

Evaluación: Una evaluación formalizada y estandarizada
de los procesos de una unidad organizativa con respecto a 
un modelo de referencia (el "modelo de referencia de 
procesos"). En la evaluación se utiliza la experiencia del 
evaluador, según la situación.
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Preocupaciones planteadas en las reuniones de los grupos focales: el experto
puede abordarlas

• Independencia: la remuneración de los asesores no está vinculada a las ofertas
comerciales. La dirección puede confiar en que se recomiendan las mejores acciones

• El experto puede asesorar sobre las mejores formas de involucrar al personal y 
desarrollar una cultura energética

• El experto puede dar una orientación clara sobre las fuentes de financiación externa
más adecuadas

Actividades de los expertos que asisten al 

Compromiso
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La gestión energética es la 
gestión proactiva, organizada y 
sistemática del uso de la energía
en una organización

¿Qué es la cultura de la energía? 

La cultura empresarial es un 
conjunto de valores, objetivos, 
actitudes y prácticas
compartidas que caracterizan a 
una organización

La cultura energética sitúa la 
gestión de la energía en el centro
de las actividades diarias mediante

• Compromiso

• El cambio de comportamiento
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Enfoque correcto
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Cambio de comportamiento

• Incentivo social – respuesta a la opinion de los demás
que conduce al cambio

• Recompensas inmediatas – recompensar las ideas 
ahora por los resultados futuros

• Seguimiento del progreso – hacer hincapié en el 
progreso
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Conoce al Campeón de la Energía

¿Quién es el Campeón de la Energía?

o Una persona dentro de la PYME cuyo trabajo sea servir de enlace con el 
experto en SPEEDIER, recopilar información, etc. 

o El campeón debe tener un nivel mínimo de responsabilidad dentro de la 
organización para poder obtener el respeto del personal general.
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La razón de tener un Campeón de la Energía

¿Por qué es crucial tener un campeón de la energía?

o El Experto SPEEDIER tiene el conocimiento técnico sobre qué medidas de 
eficiencia energética son apropiadas para ser implementadas.

o El experto en SPEEDIER tiene los conocimientos técnicos sobre cuánto podría
ahorrar/costar la aplicación de esas medidas de eficiencia energética.

o Pero las personas de la organización suelen ser las más indicadas para 
identificar y aplicar los cambios/actividades internas.
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Campeón de la energía y experto en SPEEDIER:
Funciones y responsabilidades

• Recoge los datos energéticos

• Actualiza a la alta dirección sobre el progreso y se mantiene en
contacto con el personal

• Gestiona/utiliza la aplicación SPEEDIER

• Recoge los presupuestos de los proveedores

• Recoge información para subvenciones y otras ayudas

Campeón
de la 

Energía

Experto
SPEEDIER

• Completa la evaluación energética

• Presenta opciones de medidas de eficiencia energética (sin coste, bajo 
coste, coste medio, coste alto)

• Sube los materiales clave a la aplicación SPEEDIER (recursos, 
cuestionarios, etc.)

• Mide la mejora y el ahorro con respecto a la línea de base

• Revisa los presupuestos de los proveedores

• Prepara la solicitud de subvenciones y otras ayudas.
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Diferencias entre el enfoque original y el 

enfoque SPEEDIER 

• Las principales diferencias entre el enfoque actual y el enfoque SPEEDIER 
son las siguientes:

Enfoque convencional Enfoque SPEEDIER

Vende una auditoria energética Vende un servicio de gestión energética

Transacción única Oferta continua de servicios

Identifica y ayuda a aplicar medidas de eficiencia

energética

Identifica y ayuda a apliar medidas de eficiencia

energética
No se compromete con el personal Se compromete con la dirección y con el 

Campeón
Coste fijo Coste variable
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¿Alguna pregunta?

¡Escríbenos a través del chat!
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PREGUNTAS Y RESPUESTAS

¡Coge tu teléfono!

Un nuevo enfoque
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Ve a www.menti.com e 
introduce el código

48 65 25 1

O escanea este código QR 
con tu teléfono

Un nuevo enfoque

http://www.menti.com/
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Modelos financieros innovadores
SESIÓN 3

Padraic O'Reilly

Limerick Institute of Technology
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• El experto elabora un registro de 
oportunidades de ahorro energético.

• Empezando por los ECMs sin coste, se 
cuantifica el ahorro y se acuerda un 
mecanismo para la delimitación de los
fondos durante un periodo determinado (2-
3 años).

• Estos ahorros se utilizan para financiar las 
MCE de bajo coste.

• Con el tiempo, el proceso pasa a las MCE de 
coste medio y alto.

El mecanismo de auto-financiación de 

SPEEDIER

Implementar 
ECMs sin coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
bajo coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
coste medio

Utilizar los ahorros
conseguidos para 

implantar ECMs de 
alto coste
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Las empresas pueden optar
por apoyar el mecanismo
innovador de delimitación del 
SPEEDIER con mecanismos
de financiación propios o de 
terceros, subvenciones que 
pueden introducirse en
cualquier etapa del 
mecanismo de delimitación.

El innovador mecanismo de delimitación de 

SPEEDIER
Implementar 

ECMs sin coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de bajo 
coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
coste medio

Utilizar los ahorros
conseguidos para 

implantar ECMs de alto 
coste

Capital propio o 

financiación de terceros

Capital propio o 

financiación de terceros

Capital propio o 

financiación de terceros
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Estudio de caso del sitio piloto de 

SPEEDIER

Posibles ECMs sin coste identificados

• Reducción de la tasa máxima de importación en las facturas de 
electricidad.

• Reducción del cargo por capacidad en la factura del gas.
• Reducción de la energía para la calefacción de espacios.
• Aumentar el uso de la tarifa baja/nocturna durante los días laborables.
• Cambiar a un proveedor de electricidad más barato.
• Racionalizar el consumo eléctrico nocturno.
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Ejemplo sin coste - Reducir el MIC eléctrico

• El análisis de los datos de 15 minutos
durante 36 meses mostró que la 
importación máxima nunca superó los
55 kVA

• Pero en las facturas se cobraban 80 kVA
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• Discutir un mecanismo de cerco específico para cada PYME.

• Ahorro de ECMs sin coste para iniciar el proceso.

Sitio piloto de ECMs sin coste
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• Para la relación entre el Experto SPEEDIER y la PYME, se pueden considerar diferentes
contratos:

Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME -

Tipo de contrato

Contrato tradicional

Contrato de “Enfoque por etapas”

Contrato de "Ahorro compartido"

1

2

3



This Project has received funding from the European Union’s Horizon 2020 Research and Innovation Programme under Grant Agreement N. 847034

La empresa paga por los conocimientos del Experto SPEEDIER, 
independientemente de los resultados

Contrato de consultoría tradicional

Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME -

Contrato tradicional
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• Se han identificado contratos innovadores entre el SPEEDIER Expert y la empresa:

Contrato tradicional

Contrato de “Enfoque por etapas”

Contrato de "Ahorro compartido"

1

2

3

Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME -

Enfoques de contratación innovadores
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Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME 

-El "enfoque por etapas"

• El contrato de "enfoque por etapas", distingue entre:

El SPEEDIER Expert realiza 
una rápida evaluación 
energética general para 
identificar oportunidades.

Etapa 1

SPEEDIER Expert lleva a 
cabo evaluaciones más 
detalladas dirigidas a la 
aplicación de GEC 
específicas

Etapa 2

• Contrato de consultoría
tradicional con el Experto
SPEEDIER - Tarifa baja

• Enfoque de ahorro
compartido

• Contrato de consultoría
tradicional

• según la preferencia del 
experto y de la PYME

M
o

d
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s 

d
e 
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n
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a
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id
a
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Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME 

-El enfoque del "ahorro compartido

el Experto SPEEDIER recibe una remuneración basada en la 
cantidad de ahorro energético que identifique para la PYME 
durante la evaluación energética

Contrato “ahorro de costs”

si no hay ahorros ni se identifican ECMs, la remuneración del 
Experto SPEEDIER es cero
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Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y PYME -

Percepción del riesgo

PYME

Experto

Contarto
tradicional

Enfoque por
etapas

Ahorros
compartidos

Percepción del riesgo

Pasar de un contrato
tradicional a un enfoque de 
ahorro compartido
transfiere el riesgo
operativo de la PYME, lo 
que hace más probable que 
acepte la propuesta

1

2

3
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Visión del Experto SPEEDIER Visión de la PYME

Contrato de 
consultoría
tradicional

+ Precio fijo y condiciones de pago

- Difícil de vender

- Transacción única

+ Precio fijo y condiciones de pago

- Riesgo de que la auditoria no encuentre
grandes ahorroas

Contrato de 
“Enfoque por

etapas”

+ Rápida evaluación inicial – sin pérdida de tiempo

+ Establecimiento de una relación continua con la PYME

+ Posibilidad de un pago mayor a lo largo de muchos
años

- Pequeño pago inicial

- No se garantiza la continuidad del trabajo

+ Pequeño compromise inicial (bajo riesgo)

+ Se retira si no hay más oportunidades

+ Asistencia recibida durante la fase de 
implementación

- Compromiso a más largo plazo en la fase 2

Contrato de 
“ahorro 

compartido”

+ Ganar la confianza de la PYME

+ Posibilidad de pago en varios años

+ Mayor ahorro = Mayores ingresos

− Puede ser necesario esperar para el pago

+ Confianza en que el experto está actuando en 
el mejor interes de la PYME

+ Sin ahorros, sin honorarios (bajo riesgo)

+ Ahorro medido y verificado

- Potencialmente mayor coste que la auditoría
tradicional

Modelos de contrato entre SPEEDIER Expert y SME 

Overview
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Los ECMs sin coste pueden ser implementados
directamente por la PYME bajo la dirección del 
Experto SPEEDIER. Por lo tanto, para este tipo
de ECM, la única relación es entre el Experto
SPEEDIER y la PYME.

El innovador mecanismo de delimitación del 

SPEEDIER - Modelos de contrato para los

ECM sin coste Implementar 
ECMs sin coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de bajo 
coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
coste medio

Utilizar los ahorros
conseguidos para 

implantar ECMs de alto 
coste
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• En el caso de los MCE de coste
bajo/medio/alto, podría existir una relación
entre la empresa y un agente externo del 
mercado, es decir, un proveedor de 
eficiencia energética.

• Estos ECMs se implementan con la 
orientación, el apoyo y el asesoramiento del 
Experto SPEEDIER.

El innovador mecanismo de delimitación de 

SPEEDIER - Modelos de contrato para 

otros ECM Implementar 
ECMs sin coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de bajo 
coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
coste medio

Utilizar los ahorros
conseguidos para 

implantar ECMs de alto 
coste
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El innovador mecanismo de delimitación SPEEDIER -

Modelos de contrato para otros MCE

Implementar 
ECMs sin coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de bajo 
coste

Utilizar el ahorro
conseguido para 

implantar ECMs de 
coste medio

Utilizar los ahorros
conseguidos para 

implantar ECMs de alto 
coste

Un punto clave a tener en cuenta es
que en la implementación de los ECM 
de bajo/medio/alto coste, el Experto
SPEEDIER actúa como asesor. El Experto
SPEEDIER puede guiar y apoyar a la 
PYME en función de sus necesidades.
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• Different contract models that can be implemented in order to govern the 
relationship between the energy efficiency provider and the SME:

Traditional contract

“Energy performance contract”

“Energy-as-a-service” contract

1

2

3

The SPEEDIER innovative ringfencing mechanism –

Contract models for other ECMs
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Contract models for other ECMs –

Traditional contract model

The traditional contract models are represented by asset purchase 
and/or asset management contract models

Traditional contract
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• Para la relación entre el proveedor de eficiencia energética y la empresa concreta, se pueden
considerar los dos tipos de contrato siguientes:

Contrato tradicional

Contrato de “Enfoque por etapas”

Contrato de "Ahorro compartido"

1

2

3

Modelos de contrato para otros GEC - Modelos de 

contrato innovadores
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Modelos de contrato para otros SGCE - "Contrato de 

rendimiento energético"

Las inversiones en la medida de eficiencia energética se pagan en 
relación con un nivel de mejora de la eficiencia energética 
acordado por contrato

“Contrato de Rendimiento Energético” (CRE)
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Modelos de contrato para otros ECMs – Contrato de 

”energía como servicio”

El proveedor de eficiencia energética es pagado en términos de 
confort térmico adecuado, iluminación apropiada, etc. 
entregado a la PYME

Contrato de “La energía como servicio”

El contrato debe establecer claramente la definición del confort
térmico, la iluminación adecuada, etc. indicando cómo se 
cuantificarán y monetizarán estos servicios prestados.
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¿Alguna pregunta?

¡Escríbenos a través del chat!
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PREGUNTAS Y RESPUESTAS

¡Coge tu teléfono!

Un nuevo enfoque
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Ve a www.menti.com e 
introduce el código

48 65 25 1

O escanea este código QR 
con tu teléfono

Un nuevo enfoque

http://www.menti.com/
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AGENDA FOR TOMORROW
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¡Gracias por tu atención!

NOS VEMOS MAÑANA


